YUKSEK iHTiSAS UNIVERSITESI

SAGLIK HiZMETLERi MESLEK YUKSEKOKULU

Ders Adi Ders Kodu B6lim/Program Dersin .
Derecesi
Pa?zarlan.wa TTP 101 Tibbi Tanitim ve Pazarlama Onlisans
llkeleri
Ogretim / Gosterim Yontemleri ve Krediler
Proje
Do6nem i O i ig
Teorik Pratik Lab. /Odev/ |Seminer/ |Diger Yere! AKTS.
anlatim Saha Caligtay Kredi |Kredi
¢alismasi
Glz | Bahar
2 0 0 2 2 0 3 3
(X) ()

Ders Sorumlusu

Dr. Ogr. Uyesi Alisan BALTACI

Ders Dili Tirkce
Ders Tiirii Zorunlu. ()

Secmeli ( )
Dersin Onkosulu Yok

Dersin Amaci

Pazarlama disiplinine dair temel dizey bilginin aktariimasi.

Ders igerigi

Pazarlamaya dair temel kavramlar, pazarlama karmasi, temel

pazarlama stratejileri.

Ogrenme Kazanimlari (O)

Ogrenciler;

1.Pazarlamanin temel kavramlarini 6greneceklerdir,
2.Pazarlama karmasini 6greneceklerdir,

3.Pazarlama karmasi ile temel dlizey strateji gelistirme becerisi
kazanacaklardir,

4.Farkh disiplinler ile pazarlama uygulamalarini bir arada ele
alabilme becerisi kazanacaklardir.

Dersin Verilig Bigcimi

Yiz ylaze

Onerilen
okuma/kaynaklar

. Altunisik R., Torlak O. ve Ozdemir S. 2016. Pazarlama

ilkeleri ve Yonetimi. Beta Yayinlari

. Korkmaz S., Eser Z. ve Oztirk S.A. 2009. Pazarlama

Kavramlar-ilkeler-Kararlar. Siyasal Yayinevi

Pratik uygulama




Ogretim Programi

Hafta

Konu

Temel Kavramlar

1. Hafta
2. Hafta Tiketici
3. Hafta Pazar Bolimlendirme ve Konumlandirma
4. Hafta Urdin
5. Hafta Uriin
6.Hafta Marka
7. Hafta Ara Sinav
8. Hafta Fiyat
9 Hafta. Fiyat
10. Hafta Tutundurma
11.Hafta Tutundurma
12. Hafta Satig Yonetimi
13 Hafta. Dagitim Kanallari
14. Hafta Dagitim Kanallar
15. Hafta Yariyil Sonu Sinavi




Yizdesi (%)

Ara sinav

40

Testler

Ev Odevi/dénem 6devi

Pratik Uygulama

Laboratuvar

Projeler/Saha calismasi

Seminerler/ Calistaylar

Yariyil Sonu Sinavi

60

Digerleri

Toplam (%)

100
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